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Quiénes somos I El equipo

John Berg
Socio

Asesor del proyecto

Marijke Smit
Socia

Directora del 
proyecto

Juan Duque
Arquitecto del proyecto

Josh Jackson
Estrategias de 
Planificación

Director
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1. Introducciones

2. Cuestiones claves para el Distrito Escolar Unificado del 
Norte del Condado de Monterey (NMCUSD por sus siglas 
en inglés)

3. Acerca de MKThink

4. Nuestra propuesta de proceso

5. Casos de estudio relevantes

6. Resumen & discusión

Resumen de la presentación
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Los problemas a resolver

• Las instalaciones no pueden acomodar la cantidad actual de 

estudiantes inscritos

• Instalaciones envejecidas en una era de estrés incrementado en los 

recursos físicos

• Hay que animar al público participante a apoyar las mejoras escolares

• Escasez de fondos para construir una salida al problema
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Quiénes somos I un enfoque único y basado en la evidencia para 
construir lugares



Experiencia I conocimiento intersectorial + profunda experticia en 
educación primaria, media y secundaria (K-12 en inglés)

Robert Half
University of Santa Clara
University of Santa Clara School of Law
University of Santa Clara Business School
Stanford Law School
Stanford School of Medicine
Stanford Graduate School of Education
Stanford LBRE
Stanford Medicine: Lucile Packard Hospital
Stanford Management Company Children’s
San Francisco Unified School District
City of Dublin
City of Emeryville
City of Davis
Emery Unified School District
Santa Clara Valley Water District
Sonoma County Library
Golden Gate University
WeWork
Project Frog:

Scotts Valley USD 
Fremont USD
New Haven USD
South SF USD
Oakland USD
Evergreen ESD

Arlington Unified School District, VA 
AltSchool
Berkeley Unified School District
Hillbrook School
Oakland Unified School District
Town School for Boys
UC Santa Cruz
Financial Engines
General Motors
Marin Country Day School 
Midpeninsula Regional Open Space
Mozilla, Inc.
VMWare
The Nature Conservancy
Jupiter Communications
University of San Francisco
UC Hastings
UC Berkeley, Boalt Hall School of Law
Hawaii Department of Education
University of Hawaii, Manoa
Occidental College
San Francisco Zoo
San Francisco SPCA

Santa Ana USD
Long Beach USD 
Redondo Beach USD
Los Angeles USD
Jacoby Creek SD
National Parks Service 

Pre-K-12 Public School Districts



Institution Result

Hawaii Department of Education Evitado $55M CapEx | Ahorra $20M OpEx

Lucile Packard Children’s Hospital Evitado $12M CapEx |por una edificio nuevo

Oakland Unified School District Aligned 6.8M SF | Ahorra $10M/year OpEx

Santa Clara University Evitado $25M CapEx | Reducido $4M/year OpEx

Stanford d.School 24% mas capacidad de estudiante| Perfil elevado

Stanford Graduate School of Business Plan maestro guiado $350M CapEx proyecto y 
recaudación de fondos

Stanford University School of Law 10 años de servicios guiados $120M CapEx

The Nature Conservancy Ahorra $800k/year OpEx | Espacio de trabajo con la 
marca de la misión

Town School for Boys Evitado $36M CapEx | 21st Century Teaching Tool

Thomas Jefferson University Hospital Evitado $10M CapEx |por una edificio nuevo

University of San Francisco Evitado $40M CapEx |por una edificio nuevo

UC Berkeley School of Law Evitado $18M CapEx |por una edificio nuevo

Experencia I medimos nuestro éxito por el valor que desbloqueamos



Enfoque de MKThink I Un proceso integrado y consistente

Identificar 
oportunidades y 

beneficios 
asociados basados 

en un marco 
analítico.

Definir iniciativas 
programáticas y 

espaciales 
requeridas para 

lograr los 
objetivos.

Desarrollar 
contenido de 

iniciativas 
específicas.

Probar los 
componentes 
críticos de la 

solución en un 
entorno controlado 

y refinar. 

Implementar 
proyecto(s) de 
acuerdo con los 
parámetros de 

alcance, calendario y 
presupuesto.

INSTALACIONE
S

USUARIOS 

CALENDARIO

COMUNIDAD

OPERACIONES

INGRESOS 

Recopilar datos 
cualitativos y 
cuantitativos. 

Definir Principios 
Guía y Refinar 
Conjunto de 
Problemas.

Enfoques
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Enfoque para el NMCUSD I Plan de trabajo para el Plan Maestro



Escuelas Públicas de Arlington – Caso de estudio
Problema: Inscripción estudiantil proyectada excede capacidad en todo 
el distrito



Todo el contenido es de uso 
interno
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Escuelas Públicas de Arlington – Caso de Estudio
Estrategias de planificación y dimensionamiento

1. Presentar software de planificación
2. Capturar capacidad latente
3. Usar espacios adicionales



Distrito Escolar Unificado de Oakland – Caso de Estudio
Problema: Restaurar la confianza del votante y pasar un bono de 
$600 millones con inscripción estudiantil en declive



Distrito Escolar Unificado de Oakland – Caso de Estudio
Evaluando el ecosistema cultural del DEUO



Distrito Escolar Unificado de Oakland – Caso de Estudio
Evaluando las características de las instalaciones



Distrito Escolar Unificado de Oakland – Caso de Estudio
Mapeo de patrones de transición entre escuela primaria, media y 
secundaria (feeder patterns)



Distrito Escolar Unificado de Oakland – Caso de Estudio
Involucrando a la comunidad



Departamento de Educación de Hawái: Caso de estudio 
Problema: Enfriando todas las escuelas de Hawái por $100M





Departamento de Educación de Hawái: Caso de Estudio 
Desarrollando Estrategias Rentables de Diseño Pasivo



Basado en una fuerte práctica arquitectónica
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¿Por qué MKThink?

1. Resolvemos problemas, no proyectos

2. El proceso tradicional, enfocado en la arquitectura, ya no es una opción

3. Experiencia interdisciplinaria con profundo entendimiento de los entornos 
regulatorios y financieros K-12 en California

4. Un enfoque único, basado en la evidencia, centrado en la optimización de los 
resultados de los estudiantes y el personal docente

5. La integración de datos tanto cuantitativos como cualitativos contribuye a una 
verdadera comprensión de las cuestiones y a una mejor toma de decisiones 

6. Compromiso para comprender y hacer participar a las partes interesadas de la 
comunidad

7. Historial comprobado de descubrir y aprovechar el valor oculto para nuestros 
clientes con ahorros significativos en los costos operativos y de capital

8. Compromiso a largo plazo con los clientes para llevar a cabo las iniciativas hasta su 
finalización
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